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公司使命愿景
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产业痛点：中小微企业融资难

数据来源：艾瑞咨询、中研普华、中国人民银行

中小微企业融资缺口

22万亿+
融资需求未满足比例

43%
核心企业平均账期
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中小微企业贷款平均利率
（%）
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融资未满足 融资已满足
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4

供应链金融市场规模与政策机遇

23 25
28

34
39

42
48

54

2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025E 2026E

+12.97% CAGR

• 2022年出台《关于2022年进一步强化金融支持小微企业发展工作的通知》

• 2023年出台《关于推进普惠金融高质量发展的实施意见》

• 2024年出台《推动数字金融高质量发展行动方案》

• 2025年出台《关于做好2025年小微企业金融服务工作的通知》

• 金融五篇大文章科技金融、绿色金融、普惠金融、养老金融、数字金融

政策持续加码市场需求旺盛

数据来源：艾瑞咨询、中研普华、中国人民银行

供应链金融市场规模（万亿
元）
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盛业解决方案：重交易轻主体风控模式

优势互补

盛业
有产业数据、有AI风控，需要资金方合作共同服务中小微企业

聚焦真实交易数据 弱化主体资质及担保依赖

• 无强担保、无强资质要求

• 更聚焦产业链内中小微企业的历史交易记录，通
过多维度数据研判企业真实经营状况与信用等级

• 深耕基建、医药、大宗等行业多年，与核心企业深度链
接，通过系统直连获取海量真实的垂直领域交易数据

• 通过直连核心企业业务系统，采集电子订单、物流单据
等不可篡改的数字化流转轨迹，以此核验交易的真实性
与合理性

传统银行
有资金、有牌照，但缺乏产业数据和交易验证能力
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盛业 vs 传统金融机构对比分析

对比维度 盛业 传统银行 传统供应链金融机构

风控模式 重交易、轻主体 依赖抵押物 依赖核心企业担保

风控效果 持续优于行业平均 保持行业平均风控水平 分化显著，风险承压

获客方式
系统直连核心企业

极高效率+极低成本获客
线下展业，成本高效率低 单一核心企业依赖，覆盖面窄

覆盖维度 聚焦产业 全行业覆盖 全行业覆盖

灵活程度 高，可满足定制化需求 低，只提供标准化产品 中，部分场景定制

服务客群 中小微96%+ 偏好大型企业 客群分散

融资效率 T+0/T+1 2-4周 1-2周

资金成本 平台撮合，融资成本较低 利率相对较低但门槛高 融资成本较高
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核心优势

长期深耕基建、医药、大宗商品等垂直

领域，与头部核心企业平均合作年限超

过7年，并建立了深度战略合作关系。

基于海量垂直产业交易数据，构建行业

专属风控模型。

产业理解深入

凭借强大的科技系统对接能力，平台实

现与核心企业采购系统、供应链系统的

直连互通，自动推送客户线索，获客效

率远高于传统模式，获客成本趋近于

0。

获客效率高、成本低

风控核心团队均来自产业一线，深谙行

业风险点，并融合AI技术持续迭代风控

模型，精准验证交易的真实性与合理性，

有效识别高成长性中小微企业。

风控体系精准有效
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领先的供应链金融科技平台

获知名机构背书

China Small Cap Global Equity Index Series

获资本市场认可
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公司经营情况

02
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供应链科技平台

产业数据驱动 + AI智能风控 + 平台化撮合，解决传统金融无法覆盖的融资难题

盛易通云平台
—— 供应链金融科技平台 ——

基建 医药 大宗
高端
制造电商 银行 非银
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经营数据

8

9.64
9.19 9.04

4.17
4.22

2022 2023 2024 2025 1H2025 1H2026

主营业务收入
（人民币亿元）

2.44
2.86

3.91

4.83

2.03
2.11

2022 2023 2024 2025 1H2025 1H2026

净利润
（人民币亿元）

业务结构 持续分红

12年

连续盈利

8 年

连续高分红

≥90%
2024-2026年承诺派息率

6.78 亿
2026年宣布的派息总额

72%

42%

17% 13% 12% 13%

28%

58%

83% 87% 88% 87%

2022 2023 2024 2025 1H2025 1H2026

自营 撮合

（人民币亿元）
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平台科技服务

1.03

1.7

3.47

4.74

2.13
2.17

2022 2023 2024 2025 1H2025 1H2026

盛 业核心企业

中小微企业供应商 金融机构
⑤放款

①赊销供货
③申请供应链融资

②系统链接及数据分析

④数据推送

盛业平台科技服务
主要业务模式

13% 18%
37%

52% 51% 51%

78% 75%
57%

42% 49% 49%

9% 7% 6% 6%

2022 2023 2024 2025 1H2025 1H2026

平台科技服务 数字金融解决方案 其他

⑥付款（供应商收款账户由盛业监控）

（人民币亿元）

平台科技服务收入占比平台科技服务收入



1,590 
1,930 

2,490 

3,324 

2,780 

3,673 

2022 2023 2024 2025 1H2025 1H2026

12,700 
15,300 

18,100 

23,007 
19,127 

44,189 

2022 2023 2024 2025 1H2025 1H2026

13

平台科技服务

(家) 

平台累计服务客户数量 平台累计智能撮合业务规模

+32%+131%

(人民币亿元) 



14

科技投入

供应链数字化底座 风控体系精准有效

＞3亿
累计研发投入
未来三年每年超5000万

＞130
研发人员

占总人数的比重超30%

101
专利及软著

2021年42项→2026年101项

盛易通云平台

电速融

• 自主研发，构建全线上供应链金融科技平台

• 系统能力标准化封装，可赋能产业生态伙伴

• 电商专属线上融资产品，嵌入电商平台生态

全链路智能风控

风险自动预警

• 搭建数据驱动型风控体系，集成决策引
擎与舆情监控平台

• 中登查重、发票验真、交易流水监测等
多维自动预警
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公司发展战略

03
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平台化战略

资产端：高效获客 风控端：科技保障 资金端：丰富资金来源



电商新业态

已链接头部电商平台

17

市场空间广阔 成熟模式积淀 政策东风

• 2026年电商市场规模预计达50万亿

• 融资需求旺盛，传统金融覆盖不足

• 12年经验积累，风控模式成熟

• 平台战略与电商行业高度适配

• 契合“五篇大文章”方向

• 聚焦数字金融与普惠金融



 支持商家销量提升>250%

 利润提升>200%

爆单 缺钱 直播恢复停播

爆单后资金跟不上！投流和备货资金周转不开！只能停播4天！

18

电商平台官方引流

商家APP入口，精准高效获客

电商新业态

T日：提出资金需求 T日：放款 T+1日：复播+备货
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电商新业态

158 

2,721 

20,298 

1H2025 2025 1H2026

28 

61 

103 

1H2025 2025 1H2026

+127倍 +268%

77%复贷率： 14次/年资金周转率：

(人民币亿元) (家) 



• 系统直连电商平台，实时获取商家经营数据

• 重交易、轻主体风控，覆盖更多中小微商家

• 多维度验证交易真实性与合理性

电商新业态

数据驱动风控

• 服务嵌入电商平台，自然触达电商商家

• 电商平台官方引流，零成本高效获客

平台官方引流

• 7×24小时在线服务，资金快速到账

• 大促爆单实时响应，额度动态调整

差异化服务

• 资金全链路闭环，用途真实可控

• 独立第三方持牌经营，合规有保障

资金闭环管理

20
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国际化布局

管理团队国际化

新加坡国际总部

可复制的创新模式

12年验证
重交易、轻主体模式可复用于海外

海外资源优势

30+
国际金融机构战略合作

战略级增长极

$380亿
东南亚金融科技市场规模国际化业务布局

基 建 与找钢网深化合作，成功落地首笔马来西亚合作业务，深度服务中国基建走出去

高端制造

与长飞光纤达成战略合作，已落地首笔数字供应链金融业务，把握全球AI基础设施建设浪潮

与Carro建立战略合作关系，服务极氪等中国新能源车品牌全球化

与翼菲科技、斯坦德机器人落地海外合作项目，助力其开拓新加坡、日本市场

光通信

机器人

新能源车

基建



携手中国中小微企业重塑世界供应链
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深圳市福田区福田街道金田路3086号大百汇广场46层/47层
www.syholdings.com


